IMIENTO
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DICES...jPerfecto!
1 Te voy a tomar tus datos

Hazlo rapido con preguntas continuas:

Tu nombre completo para que te
depositen tus ganancias...

Tu direccion es...

Colonia...

Cadigo Postal

Tu celular es...

Tu correo es...

Tu nombre de usuario te parece ....

3 ;Lo vas a hacer con

@

HOJA DE REGISTRO

INFORMACION DE GQUIEN SE REGISTRA

Momkbre Teléfono,
Apelidos Comeo Electrdnico
Direccion de Envio*

Mombre de vsuorio

EL PAQUETE

¢,Lo quieres hacer con el

paquete grande o con cual?
(Tal vez te pidan detalles de
los paquetes)

INFORMACION DE COBRO

Titular de ko tarjeta
oWV #____ Fecha de Vencimiento, >
Sélo:en persona

Direccidn de facturacisn

Firma del compradar s X P
Autorizo que el palrocinador indicado en esta hoja de iabaje use |a informacién de cobra armiba proporcionada para completar mi regisira en linea con TOR Healih. AQ U I PO R FAVO R e AQ U I

Esta es solo una haoja de trabaje, v un formate legalments vinculante. El registro debe completarse en linea para regisrar el pedida.
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{[PERFECTO! ;TE VOY A TOMAR TUS DATOS!
Toma sus datos, haz el pedido y AGENDA su cita de 24 horas

Ayudale contestando dudas y objeciones simple y breve.
10 esta listo para iniciar, agenda un siguiente contacto.

tos como cliente y pidele 3 referidos.
istas. No todos vemos lo mismo
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ESTADISTICAS DEL SEGUIMIENTO

La fortuna esta en el seguimiento

2 A 48% de las personas no se les da seguimiento.

2 Solo 25% de los distribuidores hacen un 2° contacto, y no
intentan mas.

2 12% hacen un tercer contacto.

2 Solo el 10% hacen mas de 3 contactos.

20% iniciaran entre el primer y el cuarto contacto.
80% se inscriben del 5° contacto en adelante.
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Que tenga 5 contactos en
los proximos 7 dias

Recuerda, tu trabajo es educar a
tus prospectos sobre tu
oportunidad y ayudarlos a tomar

una decision

S exposiciones, mas los
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10S de salud o de dinero
l0os: CBD, Kiyosaki, Rohn, Hardy,

tful, Visionuno.net
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Tu upline

Edifica y agenda una cita

Consegui una cita con la persona
que me ayuda y que tiene mucha
experiencia, estoy segura que ella
~ nos puede ayudar con tus
preguntas...

.............
.............
.............
..............
...............
................
...............
................
.................
.................
................
.................
.................
.................
..................
.................
..................
.................
..................
.................
..................
.................



..................
.................
------------------
-----------------
..................
.................
..................
.................
..................
.................
..................
.................
................
.................
................
.................
................

----------------
----------------
...............
................
...............
..............

SU per Sabado y
otro evento

Es la oportunidad perfecta para
que conozcan mas de nosotros.

e ]

S = | Estos eventos transmiten la vision.

ada presentacion promuévelos
icales como te han ayudado
estos eventos
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ATM

Esta estrategia si la hacemos
bien trabaja para nosotros

pre apalancarte de una
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2eMos bien trabaja para nosotros

arsona 0 de una
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PRACTICALO 100
VECES Y LUEGO ME
CUENTAS




NUNCA, NUNCA,
NUNCA TE RINDAS




